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Best Practice

Det finns mangder med processer, modeller, trattar och matriser som férklarar vad sélj ar. Ofta kan
bli for invecklat och tekniskt.

| dessa sex filmer gar en av vara basta och mest erfarna saljkonsulter igenom grunderna i forsaljning.
Syftet ar att ge dig en inblick i hur vi pA INTERMEZZON tanker och att du ska fa med dig konkreta
tips som gor dig battre i din vardag - oavsett vad du jobbar med.

Efter genomgangen utbildning kommer du att:

Kannatill grunderna'i Haen battre Kunna hitta kundens
forsaljning forstaelse for vad det behov med hjélp av olika
innebér att vara séljare fragetekniker

Kanna till Kénna till grundldggande
grundldggande avslutsteknik
invandningshantering

Filmpaket 995 Sek

| filmpaketet ingar:

Inledning - konkreta tips for e Salj - rollen som séljare och e Frageteknik - att hitta kundens
en bra start pa kundsamtalet INTERMEZZON:s syn pa sélj egentliga behov med hjilp av
Oppna och sténgda fragor

Intressevickare - en annan Invandningar - hur du kdnner L6ésning - hur du pa basta
typ av frageteknik, nar 6ppna igen och hanterar dem pa basta satt kopplar din 16sning till

och stédngda fragor inte racker kundens behov

+ en introduktionsfilm

| priset ingar
tillgdng till utbildningen under 12 manaders tid
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